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- Todos estos datos, separados por trimestre y acumulado afio, y en comparacion con periodos

anteriores estaran disponibles para los asociados a AEO, en el acceso privado de la web

www.aeo.es

Importaciones y exportaciones del sector de la 6ptica.

AEO ha conseguido las cifras en millones de euros y en unidades correspondientes a las importacio-
nes y exportaciones de productos de optica realizadas en Espafia en el afio 2010.

En breve se presentaran los datos de 2011 y su evolucion.

Las importaciones de gafas graduadas, de sol y lentes oftalmicas suman mas de 300 millones
de euros. Mas del 50% de este importe corresponde al segmento de las gafas de sol.
Las gafas graduadas se importan mayoritariamente de Italia. Para las gafas de sol, la entrada de
producto fabricado en la China corresponde a mas del 60% de las unidades.

El valor de las exportaciones realizadas desde Espaia a otros paises se sitia en el 20% de las
importaciones, resultando en una balanza negativa si comparamos el valor del producto que com-
pramos fuera de Espafia respecto a lo que vendemos a otros paises.

AEQO dispone de los datos detallados de los paises de los que se importa y a los que se exporta, separados por pais, unidades
y precios medios de cada uno de los tres segmentos citados: gafas graduadas, gafas de sol y lentes oftalmicas

Forum de Contactologia, Cienciay Negocio =y pprcns AsOCIADAS A AEO QUE PATROCINAN EL FORUM

Las empresas de la sectorial de Lentes de Contacto y 7 y)
Liquidos para su mantenimiento celebraron la 82 edicion Viil FOl‘um de contactologla r*
del Forum de Contactologia, Ciencia y Negocio, cuyo eje “Ciencia y Negocio”
central era la comunicacion.

Vil Forum
Contactologia

Los mas de 300 asistentes, que acudieron interesados
por la propuesta de mejorar la comunicacion en las I )
opticas, confirman el éxito rotundo de la convocatoria cele- A coOn BAUSCH+LOMB
brada en el Cine Roxy de Madrid, el pasado 13 de Noviem- A V I Zr R B ol
b Ver mejor. Vivir mejor.
re. a Novartis company /

El Dr. en Sociologia, D. Manuel Campo Vidal, Presidente
de la Academia de las Artes y las Ciencias de la Television
en Espafia, destacé como las personas responden a la con-

fianza que es capaz de generar el profesional de la visién. Conoptic gmdg,eml

D. Vicente Alés, y D. Paco Safudo presentaron un modelo

de negocio de Optica en el que se cobran los honorarios. Alli e COODGFViSWOﬂ Vision Care
evidenciaron como se pueden separar los honorarios profe- .
sionales de la venta de la solucion visual. i '.~-~§\\\‘
El Dr. Cesar Villa nos actualizo acerca del control de la (\ i EDICAL H A\
miopia, a la que definié como un problema de Salud Pablica 7 <X\enicon Avbot serv!i!gglrs" o
a nivel mundial. .ot

Finalmente, D. José Carlos Leén hablo de las redes sociales, qué representan y cual es su utilidad desde la perspectiva de comunica-
cion del optico optometrista.

La respuesta de los asistentes, tal y como expresaron en las encuestas de satisfaccion, fue extremadamente positiva,
animando a las empresas patrocinadoras a que mantengan su apuesta por la formacion y la dinamizacién de la Contactologia
en Espana.

Como cada afio, toda la informacion de los ponentes y de sus conferencias (videos) puede encontrarse en la website
www.forumcontactologia.com
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